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Pdf free Brendon burchard (2023)
le manifeste de la motivation est une invitation aussi puissante que poétique à se réapproprier sa vie et à trouver sa propre liberté personnelle cet ouvrage convaincant va bien au
delà de son titre et fait passer le lecteur de la simple motivation à une existence dont le but et le sens deviennent tout simplement vertigineux je raffole de ce livre brendon burchard
war besessen davon die folgenden fragen zu beantworten warum haben manche menschen schneller erfolg als andere und das auch langfristig warum sind einige dabei unglücklich
andere stets glücklich und was motiviert sie zu mehr erfolg und welche praktiken helfen am meisten wir alle wollen in jedem bereich unseres lebens höchstleistungen erbringen aber
wie nach 20 jahren als weltweit führender high performance coach war brendon burchard klar es sind sechs gewohnheiten die den entscheidenden vorteil bringen diese kann jeder
praktizieren unabhängig von alter karriere und persönlichkeit neueste wissenschaftliche erkenntnisse und alltagspraktiken veranschaulichen wie sie jeder sofort auf seinem weg zu
langfristigem erfolg und wohlbefinden umsetzen kann 心は 創造の達人 である 心の中で考え イメージすることが そのまま あなたの人生に現実化していくからだ 豊かさ 健康な自分 事業の成功 売り上げ目標の達成 よりよい人間関係 あなたが実現してほしいと思っていることを 信念と情熱を
もって明確にイメージすること 思考のパワー を正しく使えば あなたの人生に 不思議なくらい いいこと が次々と起こる 人生に変革をもたらす フォーカル ポイント の見きわめ方とは 米国で最も著名なスピーカーの一人であり ビジネスコンサルタントの権威である ブライアン トレーシーが2001年に出版した focal point の
翻訳版が本書である 今わたしたちは 人類史上もっともすばらしい時代に生きている 夢や目標を達成したい人にとって これほどチャンスと可能性に恵まれた時代はなかった その一方で 科学技術がハイスピードで進歩して世の中がめまぐるしく変化し あらゆる分野で競争が激しくなっている わたしたちはひと昔前より多く稼ぎ よりよい仕事
をしているかもしれない だが 仕事やプライベートでやることが増え ストレスやプレッシャーに悩まされることも増えた そのため なかなか満足や楽しみを見いだせなくなっている 本書では このような現代人のさまざまな問題の解決策をお教えしようと思う 序章より 本書では 何事においても フォーカル ポイント 焦点 つまり もっとも大
切なポイント を見きわめることが 現代における成功と幸福の実現ための もっとも重要な原則 であると言います 本書では その原則に基づいて 良い習慣を身につけて運命をコントロールする方法 思考をコントロールする方法 人生を戦略的に設計する方法 仕事とプライベートのバランスを取る方法 etc といったさまざまなノウハウを包括
的に教えてくれます 目次 序章 最大の成果を生むポイントを見きわめよ 第1章 潜在能力を解き放て 第2章 生産性を倍増せよ 第3章 すべてをシンプルにせよ 第4章 思考を変革せよ 第5章 戦略的に人生を設計せよ 第6章 主体的にキャリアを築け 第7章 プライベートを充実させろ 第8章 経済的に自立せよ 第9章 健康な体を作り維
持せよ 第10章 なりえる最高の人物になれ 21世紀を生きるための 7つの知恵 フォーカル ポイントを理解するための推薦図書 全世界3000万人の人生を変えた 愛 成功 豊かさ 健康のための現代のバイブル 言葉のちからで自らの癌をも治してしまったルイーズが かけがえのないあなたに贈る至上のメッセージ 私たちは自分の意志で
行動を決めていると思っているが 実はそうではない 人間の全行動の４割は 習慣 つまり脳で考えることなく 無意識に身体を動かしているのである したがって この習慣のメカニズムを知ることで 良い習慣 を増やし 悪い習慣 を減らすことができれば 人生は知らず知らずのうちに好転していくのだという 豊富な事例を挙げながら 知られざ
る 習慣 のメカニズムについて詳述した全米ベストセラー ホーキング博士をアシストし 宇宙開発などさまざまな事業を促進する起業家による 明日へのイノベーティブな提言 3dプリンタとips細胞を組み合わせたら何ができるか そこにあるのは身震いするほどの可能性 魅せる力 の秘密は 実はとてもシンプル 相手に 自分は重要なのだ
と感じさせてあげること いつでも どこでも 誰にでも 好かれる能力 が身につく魔法の本 なぜ あの人たちは大富豪になれたのか それは小さなことを習慣づけて 実行していったからです その習慣とは何なのか それをこれから お話ししましょう スティーブ ジョブズと比肩される新世代のカリスマ経営者の成功物語 最速8時間のスピード配
送 長時間の電話対応 マニュアルなしのサービスの数々 圧倒的クチコミを生む秘密 まず 社員を幸せにする 類い稀な商才を持つ若者が 一度は巨万の富を手に入れながら 再び私財と情熱を注ぎ込み 苦難の末にビジネスと人生の目的を発見するまでの軌跡を描く 豊かさ 成功 健康 人間関係 心の設計図 があなたの人生を決める 原因 と 結果
の法則 j アレンの 学びの書 自らをリードして成功へと導くセルフ リーダーシップが 権限委譲の時代に求められている 与えられた権限を活かし 自分の力を最大限に引き出すコツを身につけよ 売れるホームページの作り方 21の改善ポイントと3つの事例解説 売れるホームページの教科書 本書 はじめに より抜粋 あなたは 力を入れて制
作したホームページからの新規顧客の集客や商品の購入が少ないことにお悩みではないでしょうか また そもそもホームページを効果的に改善する方法がわからずお困りではありませんか せっかく様々な努力を続けて自社のホームページを作ったのに それが売上に直結する集客や商品の購入に役立たなければ 早急に改善が必要になります もち
ろん 売上を上げるためのホームページを作る方法がわからないのであれば まずはその方法を学習することから始めるべきです 新しいソーシャルメディアが次々と登場している現代においても いまだに自社の情報を体系的にまとめて外部にアピールできる第一選択肢は ホームページだと言われています 弊社でも 集客に特化したホームページ
を作り そこからメルマガリストを登録してもらうことで 商品やサービスの申し込みを成功させる導線を構築しています 実際に ホームページでたった１つの新しい企画を公開した直後の１ヵ月間で メルマガリストを763件集め 596万円もの売上を上げることができました また ホームページから継続的に集めているメルマガリストにメー
ルマガジンを配信するだけで あらゆる商品が告知直後から売れる状況を作ることができています そこで本書では 売れるホームページの作り方 として 21の改善ポイントと３つの事例を中心に解説します また 売れるホームページを作るうえで必須となる各種指標について 効果計測の６つのポイントもご紹介します こちらの内容をお読みい
ただければ あなたは売れるホームページを作り 今までと同じアクセス数から何倍もの売上が得られるようになるはずです ぜひ 本書でご紹介する方法を参考にしてみてください 目次 抜粋 はじめに 第１章 売れるホームページを作る方法 あなたのホームページを最適化する 売れるホームページの基本理論 ①申し込みフォームから不要な入力
項目を削除する ②コール トゥ アクションボタンには目立つ色を使う ③イメージスライダーを使わない ④安易に画像素材を使わない ⑤コール トゥ アクションボタンの文言をテストする ⑥コール トゥ アクションボタンをページの上部に配置する 効果的な above the fold のテンプレート ⑥ １ ヘッドライン ⑥ ２ ヘッドラ
インの補足 ⑥ ３ 商品イメージ ⑥ ４ ベネフィット ⑥ ５ コール トゥ アクション ⑥ ６ 社会的証明 ⑦動画を設置する ⑧明確なヘッドラインを設置する ⑨緊急性を訴求する ⑩問い合わせ先電話番号をページ上部に大きく表示する ⑪コール トゥ アクションは 文字リンクではなくボタン画像にする ⑫魔法の言葉 無料 を使用する ⑬提
案内容に価値付けをする ⑭本物の お客様の声 を掲載する ⑮賞を獲得しているなら はっきりと明示する ⑯差別化された価値を明確化する ⑰口コミサイトのレビュー評価をつける ⑱セキュリティシールを表示させる ⑲ライブチャット機能を使う ⑳ホームページの目的と関連性の高い画像を使う ㉑価格を保証する 第２章 売れるホームペー
ジの事例解説と効果計測 事例１ cook travel ビジネスの概要と課題 ホームページ改善への取り組み ①ベネフィットの明示 ②信頼性の向上 ③オファーの強調 結果 事例２ 1 800 dentist ビジネスの概要と課題 ホームページ改善への取り組み 結果 事例３ babyage ビジネスの概要と課題 ホームページ改善への取
り組み 結果 その他の参考事例 37signals nature air wikijob 効果計測の６つのポイント ポイント１ 効果計測する目的を確認する ポイント２ ゴールを設定する ポイント３ 効果計測する数値 成約率 ＣＶＲ 顧客獲得単価 ＣＰＡ 離脱率 直帰率と滞在時間 効果計測する際のポイント ポイント４ 効果計測でおすすめ
の計測ツール ポイント５ 効果計測をおこなうテスト箇所 ポイント６ 効果的なテスト方法 まとめ 著者プロフィール 小谷川 拳次 こたにがわ けんじ 作家 投資家 起業家 2009年 リードコンサルティング株式会社設立 デジタルコンテンツを主軸としたインターネット集客 電子書籍マーケティング サブスクリプションビジネスのコンサ
ルティング及びコンテンツ販売システム 自動ウェビナー販促システムの提供によるマーケティングオートメーション ma の導入支援をおこなう ビジネス書作家としても活動 2018年からは投資事業を開始 著書は facebookでお客様をどんどん増やす本 中経出版 2011年 電子書籍を無名でも１００万部売る方法 東洋経済
2012年 小さな会社がお金をかけずにお客さまをガンガン集める方法 kadokawa 2013年 ほか多数 登録商標に関する記述 everest publishing エベレスト出版 はリードコンサルティング株式会社の登録商標です everest publishing エベレスト出版 登録商標第5596050号 強烈なリーダー
シップでgeを時価総額 世界no 1企業に育て上げ 20世紀最高の経営者 と呼ばれるジャック ウェルチ そんな彼が 人材採用のチェックポイント から いやな上司への対処法 天職の探し方 中国との競争に勝つ方法 まで ビジネスで成功するためのノウハウをたっぷりと 驚くほどに具体的に明かす 経営者から管理職 チームリーダーから
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新入社員まで どんなポジションの人にも必ず役立つ実践的アドバイスを満載したビジネス指南書の決定版 全米大ベストセラー 昨日までの自分に サヨナラしよう 数々の賢人たちの知恵を実践し 元ホームレスという立場から億万長者にまで上り詰めた著者が説く 自ら人生を切り拓く法 世界的ベストセラー 100年読み継がれるお金の名著
バビロンいちの大金持ち the richest man in babylon 世界中で読まれて お金に悩まず自由な人生を送るための不変の真理を学べます この本に書かれているのは お金儲けのテクニック ではありません 金融の起源と言われている古代バビロニアから伝わる 人類不変の知恵 です お金に悩まされる現代人に 資産をを増や
し お金に縛られず 充実した人生を送る方法を教えてくれます だからこそ この本は約100年もの間 世界中で読み継がれているのです 少年ジャンプ受賞者の坂野旭のイラスト 嫌われる勇気 僕は君たちに武器を配りたい の吉岡秀典 セプテンバーカウボーイ がブックデザイン 1985年 スティーブ ジョブズは自身が創立したアップルか
ら追放される 問題行動も多く 社内を混乱に陥れたとされている その 変人 は なぜ96年にアップルに復帰するや 現代を代表する経営者 ビジョナリー となったのか 講談社から発売された公認伝記 スティーブ ジョブズ には 詳しく語られなかった部分がある それは ジョブズがアップルから追放され ピクサーとnextを立ち上げていた
時代である その間にどのような人間的変化があったのか nextに移ると ジョブズへの世間からの注目度は低くなり 人材を含めたリソースも アップルほどではなくなる そうなると 彼はこれまで正面から向き合ってこなかった 会社経営 を学ばないといけなくなった 新会社に移って真剣に取り組んだのがマーケティングだ アップル時代は
会社が大きかったので こういったことは他人に任せて 自分は商品開発に打ち込んでいた また 人心掌握にもたけるようになる 時を同じくしてローリーンと結婚したことも大きい 人 への関心が高まっていった時代だ ジョブズというと その個人の発想力 企画力 ちょっとずれると その 変人 ぶりばかり注目されるが 本書からは意外にもその
ビジョナリー リーダー の姿がはっきり見えてくる その後 アップルに戻ると世間の予想をくつがえす能力を発揮し iphone ipad itunesといった革新的アイデアを次々と実現させていく その姿は 80年代の マックの美しさに固執する変人 ではなかった 本書は フォーチュン誌記者としてジョブズと25年以上にわたる親交を
持つ著者が 折々に取材したテープ 30本以上 を再構成し さらに公認伝記には協力しなかった人物にもアクセスして書き下ろした話題作 すでに世界20カ国以上で翻訳されている 19世紀のイギリスで活躍し 作家活動９年間という短い時間の中で 世界中から愛される作品を残した思想家ジェームズ アレン 本書は 著者が日々の暮らしで実
践していた瞑想から浮かんだ 365日の言葉 を 彼の妻リリーが編纂した作品です 時代を経てもまったく色褪せない珠玉のメッセージを味わってください 1月4日 人生は 自らの思いと行いによって 自らがつくるものです 2月3日 あなたはどんな人間なのでしょう それがあなたの人生です 3月30日 善性 以上に気高いものを私たちは
何ひとつ知りません 4月16日 心を清らかにした人間のみが真の愛を知ります 5月23日 すべてが可能なのは今です 今 のみ です 6月5日 物質世界は精神世界の投影です 7月7日 悟りとは完璧な自由を獲得することです 8月5日 永遠の生命 は すでにあなたの内側にあります 9月27日 混乱 苦悩 心の闇は 思慮不足から生まれ
ます 10月7日 すべての人間が心の建築者です 11月2日 思いの分散は弱さを育み 思いの集中は強さを育みます 12月11日 愛 はすべてを包み込んでいます 本文より ビジネスも 人間も 現実には合理的に動かない だが そこには 隠れたルール が存在する 本書は そのルールを解き明かし 社内政治で勝つためのスキルを徹底解説す
る プロダクトローンチを最短で成功させる方法 実践の4ステップと事例 動画マーケティングの教科書 本書 はじめに より抜粋 あなたは 短期間で大きな売上を上げるためにプロダクトローンチに挑戦してみたい と思っても 具体的に何をおこなえばよいかわからなかったり 作業が大変そうなイメージがありませんか もしもそのような場合
は 最短で簡単にプロダクトローンチを成功させる方法 があればよいと思いませんか プロダクトローンチを開始する際には 作業が大変そうなイメージが先行してしまい 実際の着手に及び腰になってしまうという方は多いようです そのような方におすすめしたい方法が 一切の無駄を省き プロダクトローンチの最重要エッセンス だけを抽出し
た４ステップのみを実践する スピードプロダクトローンチ です 実は プロダクトローンチを最短で成功させるためには 大きく分けると リスト集め プリローンチ ローンチ ポストローンチ の４つのステップに集約されるのです そして この４つのステップの役割を正しく理解し あなたの商品の販売に最適化したプロモーションとして構築す
ることでスピードプロダクトローンチは完成します 実際に私自身もこのスピードプロダクトローンチを実践することで ある商品のプロモーション開始から販売終了まで わずか２週間で３千万円もの売上を上げることができました しかも 販売時間は １日限定 としたため 実際に販売をおこなったのは 24時間のみ でこの実績が生まれまし
た この内訳は 販売価格10万円のフロントエンド商品が180件 24万円のバックエンド商品が50件 売れたことを意味します スピードプロダクトローンチは 一般的なプロダクトローンチと比較すると最短のステップで実施できるため 必要とされるリソースも最小限で済みます プロダクトローンチという販売手法は有名になって10年
以上の時間が経過していますが いまだに売上を上げるうえでは効果的な方法です プロダクトローンチは作業が大変そうで着手するのには腰が重い と躊躇してしまう方も多いですが そのような方にこそ このスピードプロダクトローンチをお試しいただきたいと思います そこで本書では プロダクトローンチの仕組みや流れを説明するとともに
スピードプロダクトローンチを成功させるための４つのステップを中心に解説します こちらの内容をお読みいただければ あなたは短時間でスピードプロダクトローンチという手法をマスターし 最小限の労力で大きな売上を手にすることができるはずです ぜひ 本書でご紹介する方法を参考にしてみてください 目次 抜粋 はじめに 第１章 スピー
ドプロダクトローンチを知る プロダクトローンチとスピードプロダクトローンチ プロダクトローンチとは何か なぜプロダクトローンチが必要なのか プロダクトローンチのメリット ①爆発的な売上が得られる ②ステータスが得られる ③見込み顧客リストが構築できる プロダクトローンチのデメリット ①コストがかかる ②手間がかかる ス
ピードプロダクトローンチの概要 ①アフィリエイターを使うのではなく 自社リストでおこなう ②１週間から２週間の比較的短い期間でおこなう ③動画の利用を最小限にする 第２章 スピードプロダクトローンチを準備する スピードプロダクトローンチの準備 １ 商品 ２ メール配信システム ３ 決済手段 ４ セールスレター ①ヘッドライ
ンにもっとも力を入れる ②共感を生み出す ③テスティモニアル 証言 を活用する ④行動訴求 ＣＴＡ をおこなう ⑤効果が実証されている言葉を使う ５ 動画 制作パターン１ プレゼンテーション形式で作る 動画作成のステップ１ 資料を作る プレゼンテーション資料を作るポイント その１ 枚数を増やす その２ １アイデア１スライドの原
則 にしたがう その３ 画像を入れる 動画作成のステップ２ 原稿を用意する 動画作成のステップ３ 収録と編集をおこなう ソフトウェア マイク 制作パターン２ 自分 または商品など を撮影する ６ オプトインページ 登録率の高いオプトインページを作るための３つの条件 ①ベネフィットが明確であること ②ビジュアルインパクトがある
こと ③メールアドレスが登録しやすいこと ７ ブログ ８ バックエンド商品 ９ 特典 第３章 スピードプロダクトローンチを実践する スピードプロダクトローンチの流れ １ リスト集め ２ プリローンチ プリローンチのポイント①コンテンツ プリローンチのポイント②対話 ２ １ アンケートをおこなう ２ ２ コメントを促す ２ ３ 質問を
募集する プリローンチのポイント③シナリオ ３ １ イントロダクション ３ ２ コンテンツや事例 ３ ３ 商品のベネフィット ３ ４ 商品の内容 ３ ５ 価格や保証内容 マイク コーニグス氏の メイク マーケット ローンチ 動画１ イントロダクション 動画２ 独自ノウハウの提供 動画３ 顧客インタビュー 動画４ セールス ３ ローンチ ４
ポストローンチ ４ １ 商品購入者へのお礼やご案内 ４ ２ 商品未購入者への二次販売 ４ ３ ダウンセル まとめ 著者プロフィール 小谷川 拳次 こたにがわ けんじ 作家 投資家 起業家 2009年 リードコンサルティング株式会社設立 デジタルコンテンツを主軸としたインターネット集客 電子書籍マーケティング サブスクリプションビ
ジネスのコンサルティング及びコンテンツ販売システム 自動ウェビナー販促システムの提供によるマーケティングオートメーション ma の導入支援をおこなう ビジネス書作家としても活動 2018年からは投資事業を開始 著書は facebookでお客様をどんどん増やす本 中経出版 2011年 電子書籍を無名でも１００万部売る方
法 東洋経済 2012年 小さな会社がお金をかけずにお客さまをガンガン集める方法 kadokawa 2013年 ほか多数 登録商標に関する記述 everest publishing エベレスト出版 はリードコンサルティング株式会社の登録商標です everest publishing エベレスト出版 登録商標第5596050号 な
ぜあの商品は売れなかったのか 世界の経営思想家トップ50 thinkers50 連続1位 破壊的イノベーション論 の提唱者 クリステンセン教授による 待望の最新刊 顧客が 商品Ａを選択して購入する ということは 片づけるべき仕事 ジョブ のためにＡを雇用 ハイア する ことである イノベーションのジレンマ の著者による 21世
紀のベスト オブ ビジネス書 イノベーションの成否を分けるのは 顧客データ この層はあの層と類似性が高い 顧客の68 が商品bより商品aを好むetc や 市場分析 スプレッドシートに表れる数字ではない 鍵は 顧客の片づけたいジョブ 用事 仕事 にある 世界で最も影響力のある経営学者クレイトン クリステンセンが 人がモノを買う行
為そのもののメカニズムを解き明かす 予測可能で優れたイノベーションの創り方 顧客が商品を買うこととは 片づいていない ジョブ 用事 仕事 を解決するために何かを 雇用 することである ビッグデータは顧客が 誰か を教えてくれても なぜ 買うのかは教えてくれない 数値化できない 因果関係 にこそ 成功するイノベーションの鍵があ
る 自社製品も他社製品も買っていない 無消費者 を取り込め 本書で取り上げる事例 イケア ゼネラルモーターズ gm サザンニューハンプシャー大学 プロクター ギャンブル p g エアビーアンドビー アマゾン他 目次より 序章 この本を 雇用 する理由まちがったことに上達する どんなジョブのためにそのプロダクトを 雇用 したのか
第１部 ジョブ理論の概要 第１章 ミルクシェイクのジレンマ朝のミルクシェイク マーガリンのレジュメ ジョブ理論とイノベーション 第２章 プロダクトではなく プログレス 何を ではなく どう 考えるか ジョブの定義 機能面 社会面 感情面の複雑さ ジョブとは何か ジョブでないもの ジョブを見きわめるには 競争の勢力図の変化 ジョブ
理論の限界 コペルニクス的転回 第３章 埋もれているジョブ無と競争する ジョブの適用範囲は深くて広い Ｂ２Ｂにおけるジョブ 価格２倍で機能半分 顧客の人生に寄り添う 第２部 ジョブ理論の奥行きと可能性 第４章 ジョブ ハンティングジョブはどこにある １生活に身近なジョブを探す ２無消費と競争する ３間に合わせの対処策 ４で
きれば避けたいこと ５意外な使われ方 感情面の配慮 魔法は必要ない 第５章 顧客が言わないことを聞き取る顧客のストーリーをつくる マットレス購入までの道程 衝動買いの裏に アドビルかレッドブルか 新しいマットレスか ジョブとインサイト 第６章 レジュメを書くジョブを解読する 体験とプレミアム価格 障害物を取り除く ウーバー
の体験 ジョブに適していることをどう伝えるか パーパスブランド 第３部 片づけるべきジョブ の組織 第７章 ジョブ中心の統合秘伝のソース ジョブ中心に組織をつくる 測れることは実行できる オンスターのジョブ 第８章 ジョブから目を離さないイノベーションのデータの３つの誤謬 １能動的データと受動的データの誤謬 ２見かけ上の
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成長の誤謬 ３確証データの誤謬 データの出所が問題をつくり出す 受動的なデータを能動的に捕まえる 第９章 ジョブを中心とした組織 直観的な作戦ノート 両面コンパス だいじなことを測定する ジョブがすべてを変えた 文脈を見失わない 第10章 ジョブ理論のこれから本当に理論と呼べるのか 理論が 誤って いるとき 理論の限界 ジョ
ブ理論の適用範囲の深さと広さ 個人的なジョブ 公教育 医療 人生のジョブ ジョブ理論とともに 謝辞日本語版解説索引 売れるランディングページの作り方 8つのポイントとケーススタディ 売れるホームページの教科書 本書 はじめに より抜粋 あなたは 力を入れて制作したランディングページからの新規顧客の集客や商品の購入が少ない
ことにお悩みではないでしょうか また そもそもランディングページを効果的に改善する方法がわからずお困りではありませんか せっかく様々な努力を続けて自社のランディングページを作ったのに それが売上に直結する集客や商品の購入に役立たなければ 早急に改善が必要になります もちろん 売上を上げるためのランディングページを作
る方法がわからないのであれば まずはその方法を学習することから始めるべきです メルマガリストのような見込み顧客情報を取得するためにもっとも効果的な方法は 集客のために最適化されたランディングページにトラフィックを集めることだと言われています 弊社でも 集客に特化したランディングページを作り そこからメルマガリストを
登録してもらうことで 商品やサービスの申し込みを成功させる導線を構築しています 実際に ランディングページでたった１つの新しい企画を公開した直後の１ヵ月間で メルマガリストを763件集め 596万円もの売上を上げることができました また ランディングページから継続的に集めているメルマガリストにメールマガジンを配信す
るだけで あらゆる商品が告知直後から売れる状況を作ることができています そこで本書では 売れるランディングページの作り方 として ８つのポイントとケーススタディを中心に解説します また 売れるランディングページを作るうえで今後さらに重要になるスマートフォンのランディングページについてもご紹介します こちらの内容をお読
みいただければ あなたは売れるランディングページを作り 今までと同じアクセス数から何倍もの売上が得られるようになるはずです ぜひ 本書でご紹介する方法を参考にしてみてください 目次 抜粋 はじめに 第１章 売れるランディングページ８つのポイント ランディングページとは 売れるランディングページ デザインの構成要素 １ Ｕ
ＳＰ ２ ヘッドライン ３ サブヘッダー ４ ボディコピー ①明確性 ②信頼性 ③焦点 ５ ベネフィット ６ 画像や動画 ７ コール トゥ アクション ８ 社会的証明 第２章 売れるランディングページ デザインのケーススタディ 売れるランディングページの事例紹介 ①fluidsurveys フルード サーベイズ このランディングページの
優れているところ 良いコントラスト トップの画像 信頼性 テスト 改善案として考えられるもの フッターのナビゲーションの削除 ロゴの説明 ②golden sands ゴールデン サンズ このランディングページの優れているところ トップイメージ画像 価格表示 信頼性の証明 テスト 改善案として考えられるもの フォームの見出し 顧
客の声 ③readitforme リード イット フォー ミー このランディングページの優れているところ 有名企業や著名人からの推薦 ハイライト ランディングページを横切るデザイン テスト 改善案として考えられるもの フォームの位置 ブックリスト ④crikey クライキー このランディングページの優れているところ 大きなフォン
トのヘッドライン シンプルな表現 社会的証明 テスト 改善案として考えられるもの 価格の表示 ⑤echodemic エコーデミック このランディングページの優れているところ ヘッドライン 明確な電話番号表示 テスト 改善案として考えられるもの 並べられたロゴの会社との関連性 手書き風フォント ⑥h bloom エイチ ブルー
ム このランディングページの優れているところ コール トゥ アクションボタンの複数設置 ボタンの周りの表記 テスト 改善案として考えられるもの ショートバージョン ⑦wistia ウィスティア このランディングページの優れているところ ヘッドラインと５つのブレット 期待感 テスト 改善案として考えられるもの ヘッドライン プレ
ビュー ⑧startup weekend スタートアップ ウィークエンド このランディングページの優れているところ 読みやすさ 説得力 テスト 改善案として考えられるもの 見出し ⑨causebox コーズボックス このランディングページの優れているところ 価格価値の表示 ｅＢｏｏｋの概要 テスト 改善案として考えられるもの
著者名の表示位置 ⑩adzerk アドザーク このランディングページの優れているところ 王道の配色 アイコンと文章量 テスト 改善案として考えられるもの ボタンの色 スマートフォンランディングページのケーススタディ ①degoo ディーグー ②reachlocal リーチローカル ③room5 ルームファイブ まとめ 著者プロ
フィール 小谷川 拳次 こたにがわ けんじ 作家 投資家 起業家 2009年 リードコンサルティング株式会社設立 デジタルコンテンツを主軸としたインターネット集客 電子書籍マーケティング サブスクリプションビジネスのコンサルティング及びコンテンツ販売システム 自動ウェビナー販促システムの提供によるマーケティングオートメー
ション ma の導入支援をおこなう ビジネス書作家としても活動 2018年からは投資事業を開始 著書は facebookでお客様をどんどん増やす本 中経出版 2011年 電子書籍を無名でも１００万部売る方法 東洋経済 2012年 小さな会社がお金をかけずにお客さまをガンガン集める方法 kadokawa 2013年 ほか
多数 登録商標に関する記述 everest publishing エベレスト出版 はリードコンサルティング株式会社の登録商標です everest publishing エベレスト出版 登録商標第5596050号 計画で人生は9割決まる ゴールを設定し 飛び立ち 力の及ぶ限りのことをすべてなしとげるまで たゆまず軌道修正しつづける
ことをただちに決意しよう ほとんどすべての成功者が 発見 再発見してきた 最も重要な三つのステップ 科学専門誌 ニュー サイエンティスト を読んでいたとき 地震発生のメカニズムに関する記事に目が留まり 人工的にこの振動を引き起こすことができるかもしれない と考え この小説の発想を得た k フォレット この驚天動地の手段を
テロリストが手に入れたとしたら その恐怖は想像を絶するものとなるだろう カリフォルニアの豊かな自然を守るべく エコ テロリスト と化した一団 名付けてハンマー オブ エデン エデンの鉄槌 と美貌のfbi捜査官ジュディ マドックスとの息詰まる対決 サスペンスアクションの傑作ここに 地球では 恋愛 がどんなに素晴らしいか 若い女
はセックスをしてその末に人間を生産することがどんなに素敵なことか 力をこめて宣伝している 地球星人が繁殖するためにこの仕組みを作りあげたのだろう 私はどうやって生き延びればいいのだろう 芥川賞受賞作 コンビニ人間 をはるかに超える衝撃の受賞第一作 混迷の時だからこそ 一歩先へ進もう コンサルティングの神様が教える最新
経営論 すべてのビジネス ピープルに向けた成功へのプログラム 素晴らしいビジネスをそして素晴らしい人生を築くための7つの法則 思考 人間関係 夢 目標 本当に大切なものは ひとりで見つける 現代中国を舞台に 代理母問題を扱った衝撃の話題作 獄 心を閉ざした四〇代の独身女性の追憶 優しさ 愛と孤独を深く静かに描く表題作など
珠玉の九篇 o ヘンリー賞受賞作二篇収録 大ベストセラー 7つの習慣 を抑え 米国 成長企業500社のceoがno 1に選んだ本 サンタクロースはどんなふうに誕生したの 11歳のニコラスが 今までのクリスマスにもらったプレゼントはたったの2つだけ まずしい父ちゃんは賞金を稼ぐため エルフの村をさがしに出かけた ニコラスは
意地悪なおばさんとの暮らしにたえきれず 父ちゃんを追って北を目指すのだが 社会の紐帯を失い 人々はどこへ向かうのか 民主主義の国 アメリカはいま危機に瀕している 勝者と敗者に二極化し 政治や経済の制度がもはや機能していないなかで 社会の紐帯を失った市政の人々は新しい道を模索してさまよっている 衰退した南部のタバコ農家
をあきらめてバイオ燃料に賭ける企業家 ラストベルトの工場労働者からコミュニティー オーガナイザーへと転身したシングルマザー 政治的理想と利権の間で揺れるワシントンのインサイダー インターネットの未来に疑問を抱くシリコンバレーの億万長者 救済と成功を求め 自力で道を探すほかない人々の人生を丹念に追いながら 物語は編み
上げられていく 綻びゆくかつての超大国の姿を透徹した視点で描き切り 本国で高い評価を得た話題のノンフィクション 全米図書賞受賞 ノンフィクション部門 ニューヨークタイムズベストセラーの話題作 今もなお その作品を通じて世界中に生きる勇気を与えているオグ マンディーノ でも かつての彼は すべてを失ったホームレスだった 挫
折と成功 そのすべてを現実に体験した者だけが語れる 成功法則の決定版 なぜ10人に1人が医療ミスの実態は改善されないのか なぜ墜落したパイロットは警告を無視したのか なぜ検察はdna鑑定で無実でも有罪と言い張るのか オックスフォード大を首席で卒業した異才のジャーナリストが 医療業界 航空業界 グローバル企業 プロスポー
ツチーム あらゆる業界を横断し 失敗の構造を解き明かす 虐待事件で正義感に目覚めた市民が 役所の失態を責め立てた結果 どうなったか ミスの報告を処罰しない 航空業界が 多くの事故を未然に防げている理由は 撃ち落された戦闘機に着目した天才数学者が 戦闘機の帰還率向上をもたらした洞察とは 治療法が発見されていながらも 人類
が200年放置し続けた病 があるのはなぜ 第1章 失敗のマネジメント ありえない 失敗が起きたとき 人はどう反応するか 完璧な集中 こそが事故を招く すべては 仮説 にすぎない 第2章 人はウソを隠すのではなく信じ込む その 努力 が判断を鈍らせる 過去は 事後的 に編集される 第3章 単純化の罠 から脱出せよ 考えるな 間違えろ
物語 が人を欺く 第4章 難問はまず切り刻め 一発逆転 より 百発逆転 第5章 犯人探し バイアス 脳に組み込まれた 非難 のプログラム 魔女狩り 症候群 そして 誰もいなくなった 第6章 究極の成果をもたらす マインドセット 誰でも いつからでも能力は伸ばすことができる 終章 失敗と人類の進化 失敗は 厄災 ではない 自らを 人生の
廃品回収業者と名乗る不思議な老人 サイモン ポッター 彼は ごみのようにうち捨てられた人間を輝く人間に蘇らせる知恵をマンディーノに授け 姿を消した それから15年 郊外にある古い空き家で二人は再会するも しばらくしてサイモンはその生涯を終える 遺されたノート ブックには 幸せに生きるための読者へのメッセージがびっしりと
書き綴られており マンディーノは再びサイモンのメッセージを伝える使者となるのだった 誰もが内に 日常のレベルを超えた目に見えないエネルギーの流れを宿しています このエネルギーを活用することで 望むものは何でも引き寄せられるのです ハーバード大学で人気第1位の講師直伝 自分は幸せだ と思える人ほど よい結果を生んでいる
最先端のポジティブ心理学が解き明かす 成功 と 幸福 の驚くべき関係 命令型マネジメント から 奉仕型リーダーシップ へ 部下の 生きがい と やる気 を引き出すリーダーのあり方を小説仕立てでわかりやすく解説
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Le manifeste de la motivation 2016-12-19T00:00:00-05:00 le manifeste de la motivation est une invitation aussi puissante que poétique à se réapproprier sa vie et à trouver sa propre
liberté personnelle cet ouvrage convaincant va bien au delà de son titre et fait passer le lecteur de la simple motivation à une existence dont le but et le sens deviennent tout
simplement vertigineux je raffole de ce livre
High Performance Habits 2020-04-12 brendon burchard war besessen davon die folgenden fragen zu beantworten warum haben manche menschen schneller erfolg als andere und
das auch langfristig warum sind einige dabei unglücklich andere stets glücklich und was motiviert sie zu mehr erfolg und welche praktiken helfen am meisten wir alle wollen in jedem
bereich unseres lebens höchstleistungen erbringen aber wie nach 20 jahren als weltweit führender high performance coach war brendon burchard klar es sind sechs gewohnheiten
die den entscheidenden vorteil bringen diese kann jeder praktizieren unabhängig von alter karriere und persönlichkeit neueste wissenschaftliche erkenntnisse und alltagspraktiken
veranschaulichen wie sie jeder sofort auf seinem weg zu langfristigem erfolg und wohlbefinden umsetzen kann
「いいこと」が次々起こる心の魔法 2007-03 心は 創造の達人 である 心の中で考え イメージすることが そのまま あなたの人生に現実化していくからだ 豊かさ 健康な自分 事業の成功 売り上げ目標の達成 よりよい人間関係 あなたが実現してほしいと思っていることを 信念と情熱をもって明確にイメージすること 思考のパワー を
正しく使えば あなたの人生に 不思議なくらい いいこと が次々と起こる
大切なことだけやりなさい 2016-07-14 人生に変革をもたらす フォーカル ポイント の見きわめ方とは 米国で最も著名なスピーカーの一人であり ビジネスコンサルタントの権威である ブライアン トレーシーが2001年に出版した focal point の翻訳版が本書である 今わたしたちは 人類史上もっともすばらしい時代に
生きている 夢や目標を達成したい人にとって これほどチャンスと可能性に恵まれた時代はなかった その一方で 科学技術がハイスピードで進歩して世の中がめまぐるしく変化し あらゆる分野で競争が激しくなっている わたしたちはひと昔前より多く稼ぎ よりよい仕事をしているかもしれない だが 仕事やプライベートでやることが増え スト
レスやプレッシャーに悩まされることも増えた そのため なかなか満足や楽しみを見いだせなくなっている 本書では このような現代人のさまざまな問題の解決策をお教えしようと思う 序章より 本書では 何事においても フォーカル ポイント 焦点 つまり もっとも大切なポイント を見きわめることが 現代における成功と幸福の実現ための
もっとも重要な原則 であると言います 本書では その原則に基づいて 良い習慣を身につけて運命をコントロールする方法 思考をコントロールする方法 人生を戦略的に設計する方法 仕事とプライベートのバランスを取る方法 etc といったさまざまなノウハウを包括的に教えてくれます 目次 序章 最大の成果を生むポイントを見きわめよ
第1章 潜在能力を解き放て 第2章 生産性を倍増せよ 第3章 すべてをシンプルにせよ 第4章 思考を変革せよ 第5章 戦略的に人生を設計せよ 第6章 主体的にキャリアを築け 第7章 プライベートを充実させろ 第8章 経済的に自立せよ 第9章 健康な体を作り維持せよ 第10章 なりえる最高の人物になれ 21世紀を生きるための 7
つの知恵 フォーカル ポイントを理解するための推薦図書
すべてがうまくいく「やすらぎ」の言葉 2004-05 全世界3000万人の人生を変えた 愛 成功 豊かさ 健康のための現代のバイブル 言葉のちからで自らの癌をも治してしまったルイーズが かけがえのないあなたに贈る至上のメッセージ
習慣の力　Ｔｈｅ　Ｐｏｗｅｒ　ｏｆ　Ｈａｂｉｔ 2013-04-25 私たちは自分の意志で行動を決めていると思っているが 実はそうではない 人間の全行動の４割は 習慣 つまり脳で考えることなく 無意識に身体を動かしているのである したがって この習慣のメカニズムを知ることで 良い習慣 を増やし 悪い習慣 を減らすことがで
きれば 人生は知らず知らずのうちに好転していくのだという 豊富な事例を挙げながら 知られざる 習慣 のメカニズムについて詳述した全米ベストセラー
楽観主義者の未来予測下 2014-01 ホーキング博士をアシストし 宇宙開発などさまざまな事業を促進する起業家による 明日へのイノベーティブな提言 3dプリンタとips細胞を組み合わせたら何ができるか そこにあるのは身震いするほどの可能性
魅せる力 2007-01-26 魅せる力 の秘密は 実はとてもシンプル 相手に 自分は重要なのだ と感じさせてあげること いつでも どこでも 誰にでも 好かれる能力 が身につく魔法の本
大富豪になる人の小さな習慣術 2005-11 なぜ あの人たちは大富豪になれたのか それは小さなことを習慣づけて 実行していったからです その習慣とは何なのか それをこれから お話ししましょう
ザッポス伝説 2010-12 スティーブ ジョブズと比肩される新世代のカリスマ経営者の成功物語 最速8時間のスピード配送 長時間の電話対応 マニュアルなしのサービスの数々 圧倒的クチコミを生む秘密 まず 社員を幸せにする 類い稀な商才を持つ若者が 一度は巨万の富を手に入れながら 再び私財と情熱を注ぎ込み 苦難の末にビジネ
スと人生の目的を発見するまでの軌跡を描く
思考は現実化する 2014-04-20 豊かさ 成功 健康 人間関係 心の設計図 があなたの人生を決める 原因 と 結果 の法則 j アレンの 学びの書
成功へのマスターキー 2005-06 自らをリードして成功へと導くセルフ リーダーシップが 権限委譲の時代に求められている 与えられた権限を活かし 自分の力を最大限に引き出すコツを身につけよ
心が出した「答え」はいつも正しい 2016-12 売れるホームページの作り方 21の改善ポイントと3つの事例解説 売れるホームページの教科書 本書 はじめに より抜粋 あなたは 力を入れて制作したホームページからの新規顧客の集客や商品の購入が少ないことにお悩みではないでしょうか また そもそもホームページを効果的に改善
する方法がわからずお困りではありませんか せっかく様々な努力を続けて自社のホームページを作ったのに それが売上に直結する集客や商品の購入に役立たなければ 早急に改善が必要になります もちろん 売上を上げるためのホームページを作る方法がわからないのであれば まずはその方法を学習することから始めるべきです 新しいソーシャ
ルメディアが次々と登場している現代においても いまだに自社の情報を体系的にまとめて外部にアピールできる第一選択肢は ホームページだと言われています 弊社でも 集客に特化したホームページを作り そこからメルマガリストを登録してもらうことで 商品やサービスの申し込みを成功させる導線を構築しています 実際に ホームページで
たった１つの新しい企画を公開した直後の１ヵ月間で メルマガリストを763件集め 596万円もの売上を上げることができました また ホームページから継続的に集めているメルマガリストにメールマガジンを配信するだけで あらゆる商品が告知直後から売れる状況を作ることができています そこで本書では 売れるホームページの作り方
として 21の改善ポイントと３つの事例を中心に解説します また 売れるホームページを作るうえで必須となる各種指標について 効果計測の６つのポイントもご紹介します こちらの内容をお読みいただければ あなたは売れるホームページを作り 今までと同じアクセス数から何倍もの売上が得られるようになるはずです ぜひ 本書でご紹介す
る方法を参考にしてみてください 目次 抜粋 はじめに 第１章 売れるホームページを作る方法 あなたのホームページを最適化する 売れるホームページの基本理論 ①申し込みフォームから不要な入力項目を削除する ②コール トゥ アクションボタンには目立つ色を使う ③イメージスライダーを使わない ④安易に画像素材を使わない ⑤コー
ル トゥ アクションボタンの文言をテストする ⑥コール トゥ アクションボタンをページの上部に配置する 効果的な above the fold のテンプレート ⑥ １ ヘッドライン ⑥ ２ ヘッドラインの補足 ⑥ ３ 商品イメージ ⑥ ４ ベネフィット ⑥ ５ コール トゥ アクション ⑥ ６ 社会的証明 ⑦動画を設置する ⑧明確なヘッドラ
インを設置する ⑨緊急性を訴求する ⑩問い合わせ先電話番号をページ上部に大きく表示する ⑪コール トゥ アクションは 文字リンクではなくボタン画像にする ⑫魔法の言葉 無料 を使用する ⑬提案内容に価値付けをする ⑭本物の お客様の声 を掲載する ⑮賞を獲得しているなら はっきりと明示する ⑯差別化された価値を明確化する ⑰
口コミサイトのレビュー評価をつける ⑱セキュリティシールを表示させる ⑲ライブチャット機能を使う ⑳ホームページの目的と関連性の高い画像を使う ㉑価格を保証する 第２章 売れるホームページの事例解説と効果計測 事例１ cook travel ビジネスの概要と課題 ホームページ改善への取り組み ①ベネフィットの明示 ②信頼性
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の向上 ③オファーの強調 結果 事例２ 1 800 dentist ビジネスの概要と課題 ホームページ改善への取り組み 結果 事例３ babyage ビジネスの概要と課題 ホームページ改善への取り組み 結果 その他の参考事例 37signals nature air wikijob 効果計測の６つのポイント ポイント１ 効果計測する目的
を確認する ポイント２ ゴールを設定する ポイント３ 効果計測する数値 成約率 ＣＶＲ 顧客獲得単価 ＣＰＡ 離脱率 直帰率と滞在時間 効果計測する際のポイント ポイント４ 効果計測でおすすめの計測ツール ポイント５ 効果計測をおこなうテスト箇所 ポイント６ 効果的なテスト方法 まとめ 著者プロフィール 小谷川 拳次 こたにがわ
けんじ 作家 投資家 起業家 2009年 リードコンサルティング株式会社設立 デジタルコンテンツを主軸としたインターネット集客 電子書籍マーケティング サブスクリプションビジネスのコンサルティング及びコンテンツ販売システム 自動ウェビナー販促システムの提供によるマーケティングオートメーション ma の導入支援をおこな
う ビジネス書作家としても活動 2018年からは投資事業を開始 著書は facebookでお客様をどんどん増やす本 中経出版 2011年 電子書籍を無名でも１００万部売る方法 東洋経済 2012年 小さな会社がお金をかけずにお客さまをガンガン集める方法 kadokawa 2013年 ほか多数 登録商標に関する記述
everest publishing エベレスト出版 はリードコンサルティング株式会社の登録商標です everest publishing エベレスト出版 登録商標第5596050号
1分間セルフ・リーダーシップ 2005-09-15 強烈なリーダーシップでgeを時価総額 世界no 1企業に育て上げ 20世紀最高の経営者 と呼ばれるジャック ウェルチ そんな彼が 人材採用のチェックポイント から いやな上司への対処法 天職の探し方 中国との競争に勝つ方法 まで ビジネスで成功するためのノウハウをたっぷり
と 驚くほどに具体的に明かす 経営者から管理職 チームリーダーから新入社員まで どんなポジションの人にも必ず役立つ実践的アドバイスを満載したビジネス指南書の決定版 全米大ベストセラー
売れるホームページの作り方－21の改善ポイントと3つの事例解説 2021-04-01 昨日までの自分に サヨナラしよう 数々の賢人たちの知恵を実践し 元ホームレスという立場から億万長者にまで上り詰めた著者が説く 自ら人生を切り拓く法
言い訳にサヨナラすればあなたの人生は輝く 2011-03 世界的ベストセラー 100年読み継がれるお金の名著 バビロンいちの大金持ち the richest man in babylon 世界中で読まれて お金に悩まず自由な人生を送るための不変の真理を学べます この本に書かれているのは お金儲けのテクニック ではありません
金融の起源と言われている古代バビロニアから伝わる 人類不変の知恵 です お金に悩まされる現代人に 資産をを増やし お金に縛られず 充実した人生を送る方法を教えてくれます だからこそ この本は約100年もの間 世界中で読み継がれているのです 少年ジャンプ受賞者の坂野旭のイラスト 嫌われる勇気 僕は君たちに武器を配りたい の
吉岡秀典 セプテンバーカウボーイ がブックデザイン
ウィニング勝利の経営 2005-09 1985年 スティーブ ジョブズは自身が創立したアップルから追放される 問題行動も多く 社内を混乱に陥れたとされている その 変人 は なぜ96年にアップルに復帰するや 現代を代表する経営者 ビジョナリー となったのか 講談社から発売された公認伝記 スティーブ ジョブズ には 詳しく語ら
れなかった部分がある それは ジョブズがアップルから追放され ピクサーとnextを立ち上げていた時代である その間にどのような人間的変化があったのか nextに移ると ジョブズへの世間からの注目度は低くなり 人材を含めたリソースも アップルほどではなくなる そうなると 彼はこれまで正面から向き合ってこなかった 会社経営
を学ばないといけなくなった 新会社に移って真剣に取り組んだのがマーケティングだ アップル時代は会社が大きかったので こういったことは他人に任せて 自分は商品開発に打ち込んでいた また 人心掌握にもたけるようになる 時を同じくしてローリーンと結婚したことも大きい 人 への関心が高まっていった時代だ ジョブズというと その
個人の発想力 企画力 ちょっとずれると その 変人 ぶりばかり注目されるが 本書からは意外にもその ビジョナリー リーダー の姿がはっきり見えてくる その後 アップルに戻ると世間の予想をくつがえす能力を発揮し iphone ipad itunesといった革新的アイデアを次々と実現させていく その姿は 80年代の マックの美しさ
に固執する変人 ではなかった 本書は フォーチュン誌記者としてジョブズと25年以上にわたる親交を持つ著者が 折々に取材したテープ 30本以上 を再構成し さらに公認伝記には協力しなかった人物にもアクセスして書き下ろした話題作 すでに世界20カ国以上で翻訳されている
奇跡を起こす目覚めのレッスン 2011-06 19世紀のイギリスで活躍し 作家活動９年間という短い時間の中で 世界中から愛される作品を残した思想家ジェームズ アレン 本書は 著者が日々の暮らしで実践していた瞑想から浮かんだ 365日の言葉 を 彼の妻リリーが編纂した作品です 時代を経てもまったく色褪せない珠玉のメッセー
ジを味わってください 1月4日 人生は 自らの思いと行いによって 自らがつくるものです 2月3日 あなたはどんな人間なのでしょう それがあなたの人生です 3月30日 善性 以上に気高いものを私たちは何ひとつ知りません 4月16日 心を清らかにした人間のみが真の愛を知ります 5月23日 すべてが可能なのは今です 今 のみ で
す 6月5日 物質世界は精神世界の投影です 7月7日 悟りとは完璧な自由を獲得することです 8月5日 永遠の生命 は すでにあなたの内側にあります 9月27日 混乱 苦悩 心の闇は 思慮不足から生まれます 10月7日 すべての人間が心の建築者です 11月2日 思いの分散は弱さを育み 思いの集中は強さを育みます 12月11日
愛 はすべてを包み込んでいます 本文より
小説版　バビロン大富豪の教え　「お金」と「幸せ」を生み出す五つの黄金法則 2021-01-14 ビジネスも 人間も 現実には合理的に動かない だが そこには 隠れたルール が存在する 本書は そのルールを解き明かし 社内政治で勝つためのスキルを徹底解説する
スティーブ・ジョブズ　無謀な男が真のリーダーになるまで（下） 2016-09-07 プロダクトローンチを最短で成功させる方法 実践の4ステップと事例 動画マーケティングの教科書 本書 はじめに より抜粋 あなたは 短期間で大きな売上を上げるためにプロダクトローンチに挑戦してみたい と思っても 具体的に何をおこなえばよい
かわからなかったり 作業が大変そうなイメージがありませんか もしもそのような場合は 最短で簡単にプロダクトローンチを成功させる方法 があればよいと思いませんか プロダクトローンチを開始する際には 作業が大変そうなイメージが先行してしまい 実際の着手に及び腰になってしまうという方は多いようです そのような方におすすめし
たい方法が 一切の無駄を省き プロダクトローンチの最重要エッセンス だけを抽出した４ステップのみを実践する スピードプロダクトローンチ です 実は プロダクトローンチを最短で成功させるためには 大きく分けると リスト集め プリローンチ ローンチ ポストローンチ の４つのステップに集約されるのです そして この４つのステップ
の役割を正しく理解し あなたの商品の販売に最適化したプロモーションとして構築することでスピードプロダクトローンチは完成します 実際に私自身もこのスピードプロダクトローンチを実践することで ある商品のプロモーション開始から販売終了まで わずか２週間で３千万円もの売上を上げることができました しかも 販売時間は １日限
定 としたため 実際に販売をおこなったのは 24時間のみ でこの実績が生まれました この内訳は 販売価格10万円のフロントエンド商品が180件 24万円のバックエンド商品が50件 売れたことを意味します スピードプロダクトローンチは 一般的なプロダクトローンチと比較すると最短のステップで実施できるため 必要とされるリ
ソースも最小限で済みます プロダクトローンチという販売手法は有名になって10年以上の時間が経過していますが いまだに売上を上げるうえでは効果的な方法です プロダクトローンチは作業が大変そうで着手するのには腰が重い と躊躇してしまう方も多いですが そのような方にこそ このスピードプロダクトローンチをお試しいただきたい
と思います そこで本書では プロダクトローンチの仕組みや流れを説明するとともに スピードプロダクトローンチを成功させるための４つのステップを中心に解説します こちらの内容をお読みいただければ あなたは短時間でスピードプロダクトローンチという手法をマスターし 最小限の労力で大きな売上を手にすることができるはずです ぜ
ひ 本書でご紹介する方法を参考にしてみてください 目次 抜粋 はじめに 第１章 スピードプロダクトローンチを知る プロダクトローンチとスピードプロダクトローンチ プロダクトローンチとは何か なぜプロダクトローンチが必要なのか プロダクトローンチのメリット ①爆発的な売上が得られる ②ステータスが得られる ③見込み顧客リス
トが構築できる プロダクトローンチのデメリット ①コストがかかる ②手間がかかる スピードプロダクトローンチの概要 ①アフィリエイターを使うのではなく 自社リストでおこなう ②１週間から２週間の比較的短い期間でおこなう ③動画の利用を最小限にする 第２章 スピードプロダクトローンチを準備する スピードプロダクトローンチ
の準備 １ 商品 ２ メール配信システム ３ 決済手段 ４ セールスレター ①ヘッドラインにもっとも力を入れる ②共感を生み出す ③テスティモニアル 証言 を活用する ④行動訴求 ＣＴＡ をおこなう ⑤効果が実証されている言葉を使う ５ 動画 制作パターン１ プレゼンテーション形式で作る 動画作成のステップ１ 資料を作る プレゼン
テーション資料を作るポイント その１ 枚数を増やす その２ １アイデア１スライドの原則 にしたがう その３ 画像を入れる 動画作成のステップ２ 原稿を用意する 動画作成のステップ３ 収録と編集をおこなう ソフトウェア マイク 制作パターン２ 自分 または商品など を撮影する ６ オプトインページ 登録率の高いオプトインページを
作るための３つの条件 ①ベネフィットが明確であること ②ビジュアルインパクトがあること ③メールアドレスが登録しやすいこと ７ ブログ ８ バックエンド商品 ９ 特典 第３章 スピードプロダクトローンチを実践する スピードプロダクトローンチの流れ １ リスト集め ２ プリローンチ プリローンチのポイント①コンテンツ プリロー
ンチのポイント②対話 ２ １ アンケートをおこなう ２ ２ コメントを促す ２ ３ 質問を募集する プリローンチのポイント③シナリオ ３ １ イントロダクション ３ ２ コンテンツや事例 ３ ３ 商品のベネフィット ３ ４ 商品の内容 ３ ５ 価格や保証内容 マイク コーニグス氏の メイク マーケット ローンチ 動画１ イントロダクション
動画２ 独自ノウハウの提供 動画３ 顧客インタビュー 動画４ セールス ３ ローンチ ４ ポストローンチ ４ １ 商品購入者へのお礼やご案内 ４ ２ 商品未購入者への二次販売 ４ ３ ダウンセル まとめ 著者プロフィール 小谷川 拳次 こたにがわ けんじ 作家 投資家 起業家 2009年 リードコンサルティング株式会社設立 デジタルコン
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テンツを主軸としたインターネット集客 電子書籍マーケティング サブスクリプションビジネスのコンサルティング及びコンテンツ販売システム 自動ウェビナー販促システムの提供によるマーケティングオートメーション ma の導入支援をおこなう ビジネス書作家としても活動 2018年からは投資事業を開始 著書は facebookで
お客様をどんどん増やす本 中経出版 2011年 電子書籍を無名でも１００万部売る方法 東洋経済 2012年 小さな会社がお金をかけずにお客さまをガンガン集める方法 kadokawa 2013年 ほか多数 登録商標に関する記述 everest publishing エベレスト出版 はリードコンサルティング株式会社の登録商標で
す everest publishing エベレスト出版 登録商標第5596050号
ジェームズ・アレンの心を新たにする３６５日の言葉 2021-03-16 なぜあの商品は売れなかったのか 世界の経営思想家トップ50 thinkers50 連続1位 破壊的イノベーション論 の提唱者 クリステンセン教授による 待望の最新刊 顧客が 商品Ａを選択して購入する ということは 片づけるべき仕事 ジョブ のためにＡを雇
用 ハイア する ことである イノベーションのジレンマ の著者による 21世紀のベスト オブ ビジネス書 イノベーションの成否を分けるのは 顧客データ この層はあの層と類似性が高い 顧客の68 が商品bより商品aを好むetc や 市場分析 スプレッドシートに表れる数字ではない 鍵は 顧客の片づけたいジョブ 用事 仕事 にある 世
界で最も影響力のある経営学者クレイトン クリステンセンが 人がモノを買う行為そのもののメカニズムを解き明かす 予測可能で優れたイノベーションの創り方 顧客が商品を買うこととは 片づいていない ジョブ 用事 仕事 を解決するために何かを 雇用 することである ビッグデータは顧客が 誰か を教えてくれても なぜ 買うのかは教え
てくれない 数値化できない 因果関係 にこそ 成功するイノベーションの鍵がある 自社製品も他社製品も買っていない 無消費者 を取り込め 本書で取り上げる事例 イケア ゼネラルモーターズ gm サザンニューハンプシャー大学 プロクター ギャンブル p g エアビーアンドビー アマゾン他 目次より 序章 この本を 雇用 する理由まち
がったことに上達する どんなジョブのためにそのプロダクトを 雇用 したのか 第１部 ジョブ理論の概要 第１章 ミルクシェイクのジレンマ朝のミルクシェイク マーガリンのレジュメ ジョブ理論とイノベーション 第２章 プロダクトではなく プログレス 何を ではなく どう 考えるか ジョブの定義 機能面 社会面 感情面の複雑さ ジョブと
は何か ジョブでないもの ジョブを見きわめるには 競争の勢力図の変化 ジョブ理論の限界 コペルニクス的転回 第３章 埋もれているジョブ無と競争する ジョブの適用範囲は深くて広い Ｂ２Ｂにおけるジョブ 価格２倍で機能半分 顧客の人生に寄り添う 第２部 ジョブ理論の奥行きと可能性 第４章 ジョブ ハンティングジョブはどこにある
１生活に身近なジョブを探す ２無消費と競争する ３間に合わせの対処策 ４できれば避けたいこと ５意外な使われ方 感情面の配慮 魔法は必要ない 第５章 顧客が言わないことを聞き取る顧客のストーリーをつくる マットレス購入までの道程 衝動買いの裏に アドビルかレッドブルか 新しいマットレスか ジョブとインサイト 第６章 レジュ
メを書くジョブを解読する 体験とプレミアム価格 障害物を取り除く ウーバーの体験 ジョブに適していることをどう伝えるか パーパスブランド 第３部 片づけるべきジョブ の組織 第７章 ジョブ中心の統合秘伝のソース ジョブ中心に組織をつくる 測れることは実行できる オンスターのジョブ 第８章 ジョブから目を離さないイノベーショ
ンのデータの３つの誤謬 １能動的データと受動的データの誤謬 ２見かけ上の成長の誤謬 ３確証データの誤謬 データの出所が問題をつくり出す 受動的なデータを能動的に捕まえる 第９章 ジョブを中心とした組織 直観的な作戦ノート 両面コンパス だいじなことを測定する ジョブがすべてを変えた 文脈を見失わない 第10章 ジョブ理論
のこれから本当に理論と呼べるのか 理論が 誤って いるとき 理論の限界 ジョブ理論の適用範囲の深さと広さ 個人的なジョブ 公教育 医療 人生のジョブ ジョブ理論とともに 謝辞日本語版解説索引
社内政治マニュアル 2017-08-30 売れるランディングページの作り方 8つのポイントとケーススタディ 売れるホームページの教科書 本書 はじめに より抜粋 あなたは 力を入れて制作したランディングページからの新規顧客の集客や商品の購入が少ないことにお悩みではないでしょうか また そもそもランディングページを効果的
に改善する方法がわからずお困りではありませんか せっかく様々な努力を続けて自社のランディングページを作ったのに それが売上に直結する集客や商品の購入に役立たなければ 早急に改善が必要になります もちろん 売上を上げるためのランディングページを作る方法がわからないのであれば まずはその方法を学習することから始めるべき
です メルマガリストのような見込み顧客情報を取得するためにもっとも効果的な方法は 集客のために最適化されたランディングページにトラフィックを集めることだと言われています 弊社でも 集客に特化したランディングページを作り そこからメルマガリストを登録してもらうことで 商品やサービスの申し込みを成功させる導線を構築して
います 実際に ランディングページでたった１つの新しい企画を公開した直後の１ヵ月間で メルマガリストを763件集め 596万円もの売上を上げることができました また ランディングページから継続的に集めているメルマガリストにメールマガジンを配信するだけで あらゆる商品が告知直後から売れる状況を作ることができています
そこで本書では 売れるランディングページの作り方 として ８つのポイントとケーススタディを中心に解説します また 売れるランディングページを作るうえで今後さらに重要になるスマートフォンのランディングページについてもご紹介します こちらの内容をお読みいただければ あなたは売れるランディングページを作り 今までと同じアク
セス数から何倍もの売上が得られるようになるはずです ぜひ 本書でご紹介する方法を参考にしてみてください 目次 抜粋 はじめに 第１章 売れるランディングページ８つのポイント ランディングページとは 売れるランディングページ デザインの構成要素 １ ＵＳＰ ２ ヘッドライン ３ サブヘッダー ４ ボディコピー ①明確性 ②信頼性
③焦点 ５ ベネフィット ６ 画像や動画 ７ コール トゥ アクション ８ 社会的証明 第２章 売れるランディングページ デザインのケーススタディ 売れるランディングページの事例紹介 ①fluidsurveys フルード サーベイズ このランディングページの優れているところ 良いコントラスト トップの画像 信頼性 テスト 改善案とし
て考えられるもの フッターのナビゲーションの削除 ロゴの説明 ②golden sands ゴールデン サンズ このランディングページの優れているところ トップイメージ画像 価格表示 信頼性の証明 テスト 改善案として考えられるもの フォームの見出し 顧客の声 ③readitforme リード イット フォー ミー このランディング
ページの優れているところ 有名企業や著名人からの推薦 ハイライト ランディングページを横切るデザイン テスト 改善案として考えられるもの フォームの位置 ブックリスト ④crikey クライキー このランディングページの優れているところ 大きなフォントのヘッドライン シンプルな表現 社会的証明 テスト 改善案として考えられる
もの 価格の表示 ⑤echodemic エコーデミック このランディングページの優れているところ ヘッドライン 明確な電話番号表示 テスト 改善案として考えられるもの 並べられたロゴの会社との関連性 手書き風フォント ⑥h bloom エイチ ブルーム このランディングページの優れているところ コール トゥ アクションボタン
の複数設置 ボタンの周りの表記 テスト 改善案として考えられるもの ショートバージョン ⑦wistia ウィスティア このランディングページの優れているところ ヘッドラインと５つのブレット 期待感 テスト 改善案として考えられるもの ヘッドライン プレビュー ⑧startup weekend スタートアップ ウィークエンド この
ランディングページの優れているところ 読みやすさ 説得力 テスト 改善案として考えられるもの 見出し ⑨causebox コーズボックス このランディングページの優れているところ 価格価値の表示 ｅＢｏｏｋの概要 テスト 改善案として考えられるもの 著者名の表示位置 ⑩adzerk アドザーク このランディングページの優れて
いるところ 王道の配色 アイコンと文章量 テスト 改善案として考えられるもの ボタンの色 スマートフォンランディングページのケーススタディ ①degoo ディーグー ②reachlocal リーチローカル ③room5 ルームファイブ まとめ 著者プロフィール 小谷川 拳次 こたにがわ けんじ 作家 投資家 起業家 2009年 リー
ドコンサルティング株式会社設立 デジタルコンテンツを主軸としたインターネット集客 電子書籍マーケティング サブスクリプションビジネスのコンサルティング及びコンテンツ販売システム 自動ウェビナー販促システムの提供によるマーケティングオートメーション ma の導入支援をおこなう ビジネス書作家としても活動 2018年か
らは投資事業を開始 著書は facebookでお客様をどんどん増やす本 中経出版 2011年 電子書籍を無名でも１００万部売る方法 東洋経済 2012年 小さな会社がお金をかけずにお客さまをガンガン集める方法 kadokawa 2013年 ほか多数 登録商標に関する記述 everest publishing エベレスト出版 は
リードコンサルティング株式会社の登録商標です everest publishing エベレスト出版 登録商標第5596050号
プロダクトローンチを最短で成功させる方法－実践の4ステップと事例 2021-02-01 計画で人生は9割決まる ゴールを設定し 飛び立ち 力の及ぶ限りのことをすべてなしとげるまで たゆまず軌道修正しつづけることをただちに決意しよう ほとんどすべての成功者が 発見 再発見してきた 最も重要な三つのステップ
ジョブ理論　イノベーションを予測可能にする消費のメカニズム（ハーパーコリンズ・ノンフィクション） 2017-08-01 科学専門誌 ニュー サイエンティスト を読んでいたとき 地震発生のメカニズムに関する記事に目が留まり 人工的にこの振動を引き起こすことができるかもしれない と考え この小説の発想を得た k フォレット
この驚天動地の手段を テロリストが手に入れたとしたら その恐怖は想像を絶するものとなるだろう カリフォルニアの豊かな自然を守るべく エコ テロリスト と化した一団 名付けてハンマー オブ エデン エデンの鉄槌 と美貌のfbi捜査官ジュディ マドックスとの息詰まる対決 サスペンスアクションの傑作ここに
売れるランディングページの作り方－8つのポイントとケーススタディ 2021-08-01 地球では 恋愛 がどんなに素晴らしいか 若い女はセックスをしてその末に人間を生産することがどんなに素敵なことか 力をこめて宣伝している 地球星人が繁殖するためにこの仕組みを作りあげたのだろう 私はどうやって生き延びればいいのだろう
芥川賞受賞作 コンビニ人間 をはるかに超える衝撃の受賞第一作
成功へのフライトプラン 2008-11 混迷の時だからこそ 一歩先へ進もう コンサルティングの神様が教える最新経営論 すべてのビジネス ピープルに向けた成功へのプログラム 素晴らしいビジネスをそして素晴らしい人生を築くための7つの法則
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ハンマー・オブ・エデン 2004-09-01 思考 人間関係 夢 目標 本当に大切なものは ひとりで見つける
地球星人 2018-08-31 現代中国を舞台に 代理母問題を扱った衝撃の話題作 獄 心を閉ざした四〇代の独身女性の追憶 優しさ 愛と孤独を深く静かに描く表題作など 珠玉の九篇 o ヘンリー賞受賞作二篇収録
7つの法則 2011-05 大ベストセラー 7つの習慣 を抑え 米国 成長企業500社のceoがno 1に選んだ本
人生の「質」を上げる孤独をたのしむ力 2017-11 サンタクロースはどんなふうに誕生したの 11歳のニコラスが 今までのクリスマスにもらったプレゼントはたったの2つだけ まずしい父ちゃんは賞金を稼ぐため エルフの村をさがしに出かけた ニコラスは意地悪なおばさんとの暮らしにたえきれず 父ちゃんを追って北を目指すのだが
黄金の少年、エメラルドの少女 2016-02-08 社会の紐帯を失い 人々はどこへ向かうのか 民主主義の国 アメリカはいま危機に瀕している 勝者と敗者に二極化し 政治や経済の制度がもはや機能していないなかで 社会の紐帯を失った市政の人々は新しい道を模索してさまよっている 衰退した南部のタバコ農家をあきらめてバイオ燃料に
賭ける企業家 ラストベルトの工場労働者からコミュニティー オーガナイザーへと転身したシングルマザー 政治的理想と利権の間で揺れるワシントンのインサイダー インターネットの未来に疑問を抱くシリコンバレーの億万長者 救済と成功を求め 自力で道を探すほかない人々の人生を丹念に追いながら 物語は編み上げられていく 綻びゆくか
つての超大国の姿を透徹した視点で描き切り 本国で高い評価を得た話題のノンフィクション 全米図書賞受賞 ノンフィクション部門 ニューヨークタイムズベストセラーの話題作
はじめの一歩を踏み出そう 2003-05 今もなお その作品を通じて世界中に生きる勇気を与えているオグ マンディーノ でも かつての彼は すべてを失ったホームレスだった 挫折と成功 そのすべてを現実に体験した者だけが語れる 成功法則の決定版
クリスマスとよばれた男の子 2016-12 なぜ10人に1人が医療ミスの実態は改善されないのか なぜ墜落したパイロットは警告を無視したのか なぜ検察はdna鑑定で無実でも有罪と言い張るのか オックスフォード大を首席で卒業した異才のジャーナリストが 医療業界 航空業界 グローバル企業 プロスポーツチーム あらゆる業界を
横断し 失敗の構造を解き明かす 虐待事件で正義感に目覚めた市民が 役所の失態を責め立てた結果 どうなったか ミスの報告を処罰しない 航空業界が 多くの事故を未然に防げている理由は 撃ち落された戦闘機に着目した天才数学者が 戦闘機の帰還率向上をもたらした洞察とは 治療法が発見されていながらも 人類が200年放置し続けた病
があるのはなぜ 第1章 失敗のマネジメント ありえない 失敗が起きたとき 人はどう反応するか 完璧な集中 こそが事故を招く すべては 仮説 にすぎない 第2章 人はウソを隠すのではなく信じ込む その 努力 が判断を鈍らせる 過去は 事後的 に編集される 第3章 単純化の罠 から脱出せよ 考えるな 間違えろ 物語 が人を欺く 第4章
難問はまず切り刻め 一発逆転 より 百発逆転 第5章 犯人探し バイアス 脳に組み込まれた 非難 のプログラム 魔女狩り 症候群 そして 誰もいなくなった 第6章 究極の成果をもたらす マインドセット 誰でも いつからでも能力は伸ばすことができる 終章 失敗と人類の進化 失敗は 厄災 ではない
綻びゆくアメリカ　歴史の転換点に生きる人々の物語 2014-07-30 自らを 人生の廃品回収業者と名乗る不思議な老人 サイモン ポッター 彼は ごみのようにうち捨てられた人間を輝く人間に蘇らせる知恵をマンディーノに授け 姿を消した それから15年 郊外にある古い空き家で二人は再会するも しばらくしてサイモンはその生涯
を終える 遺されたノート ブックには 幸せに生きるための読者へのメッセージがびっしりと書き綴られており マンディーノは再びサイモンのメッセージを伝える使者となるのだった
オグ・マンディーノ人生を語る 2008-12 誰もが内に 日常のレベルを超えた目に見えないエネルギーの流れを宿しています このエネルギーを活用することで 望むものは何でも引き寄せられるのです
失敗の科学 2016-12-23 ハーバード大学で人気第1位の講師直伝 自分は幸せだ と思える人ほど よい結果を生んでいる 最先端のポジティブ心理学が解き明かす 成功 と 幸福 の驚くべき関係
この世で一番のメッセージ 2005-11-03 命令型マネジメント から 奉仕型リーダーシップ へ 部下の 生きがい と やる気 を引き出すリーダーのあり方を小説仕立てでわかりやすく解説
「宇宙の力」を引き寄せる365の方法 2008-10
幸福優位7つの法則 2011-08
サーバント・リーダーシップ 2004-07-23
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